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Що сьогодні ми плануємо обговорити: 

• Що відбувається та чому? 

• Що це означає? 

• Як можна про це дізнатися? 

• Що вимагається від Вашої компанії? 

• Варіанти: Надати відповідь або ні? 

– Наслідки 
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Що відбувається та чому? 
 

• Що:  антидемпінгове або антисубсидійне 

розслідування порушується країною-

імпортером відносно певних товарів, 

вироблених або експортованих з Вашої 

країни. 

• Чому:  Представник виробничої галузі в 

країні-імпортері звернувся зі скаргою до 

свого уряду із заявою про нанесення йому 

шкоди в зв’язку з низькими цінами або 

субсидованим імпортом. 
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Що це означає? 

• Ваші конкуренти в країні-імпортері 

скаржаться на те, що Ви або: 
– продали продукт на їхній ринок за цінами, 

нижчими за поточні ціни в Вашій країні. (AD) 

– Скористалися перевагами урядової програми, 

що сприяє зниженню витрат або росту 

експорту. (CVD) 
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Як можна про це дізнатися? 

• Посольство України в іноземній державі 

може отримати повідомлення, відповідно 

до законодавства, або за дипломатичним 

етикетом. 

• Конкуренти тут або закордоном можуть 

надати Вам попередження 

• Опубліковані повідомлення в медіа. 

• Ви можете отримати запит щодо надання 

інформації від уряду іноземної держави. 
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Що вимагається від Вашої компанії? 

• Ви можете отримати вимогу 

зареєструватися заінтересованою 

стороною розслідування. 

• Ви можете отримати вимогу щодо надання 

інформації, яка дозволить уряду іноземної 

держави провести аналіз Ваших продажів 

товару. 

• Зазвичай це оформлюється шляхом 

стандартизованої форми під назвою 

«запитальник». 6 



Запитальники 
• Можуть мати 30-40 сторінок 

• Можуть вимагати надання детальної 

інформації про Вашу компанію, відповідно 

до законодавства, або за етикетом: 
– Структура власників 

– Перелік товарів 

– Фіксовані та змінні витрати на виробництво та 

адміністративні витрати 

– Комерційні відносини та клієнти 

– Чи скористалися Ви будь-якою урядовою програмою 

щодо захисних заходів торгівлі 

–  І так далі, і так далі, і так далі 
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Запитальники (продовження) 
• Можуть бути ДУЖЕ експансивними 

• Можуть містити вимогу щодо надання великого 

обсягу інформації конфіденційного характеру 

• Ця інформація може надаватися при значному 

обсягу супровідної документації  

• Відповідь на запитальник має бути надана уряду 

іноземної країни для перегляду 

• Може вимагатися дотримання конфіденційного 

режиму інформації, а також підготовка 

неконфіденційної відповіді 

– Неконфіденційна інформація може надаватися іншим 

особам, включаючи конкурентів. 
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Верифікація 

• Представники урядів іноземних 

держав можуть відвідати виробничі 

потужності Вашого підприємства з 

метою перевірки повноти та точності 

наданої інформації. 

• Вони перевірять Ваші баланси та 

поставлять запитання. 
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Варіанти 

 

• Надати відповідь 

 

• Не надавати відповідь 
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Якщо відповідь надається 

• Уряд іноземної держави проводить аналіз 

на основі Вашої інформації та приймає 

рішення щодо потреби в оцінці мита. 

– Це буде процент надбавки до ціни Вашого 

продукту при виході на ринок 

– Така оцінка буде відображатися на різниці між 

експортною ціною товару та ціною товару на 

внутрішньому ринку, або на рівні субсидії.  

• Ви отримаєте таку ставку мита, що 

розраховується на основі наданих Вами 

даних. 11 



Якщо відповідь не надається 

• Уряд іноземної держави проводить свій 

аналіз у будь-якому випадку та приймає 

рішення. 

• Але, замість використання своєї власної 

інформації, вони роблять негативні 

висновки. 

• Може призвести до значного підвищення 

мита. 
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Що буде далі? 

• Після прийняття рішення іноземним 

урядом: 

– Ваш товар може підпадати під дію мита 

– У Вас виникне можливість оскаржити 

результати 

• На aдміністративному рівні 

• Шляхом судового перегляду 

– Ваші конкуренти можуть також оскаржити 

результати 
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Які Ваші варіанти? 

• Сплатити мито: 
– Гроші надходять до казначейства уряду 

іноземної країни 

• Підняти Ваші ціни: 
– Ви отримаєте додаткові гроші 

• Припинити експорт на такий 

ринок: 
– Втрата клієнтів, бізнесу і так далі 
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Також: 

• Щороку Ви маєте можливість звернутися 

до уряду іноземної держави із запитом 

щодо перегляду рішень.  

• Кожні 5 років уряд переглядає свої рішення 

та перевіряє наявність шкоди для 

виробника або демпінгу/субсидій. 
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Чи це справедливо? 

• Експансивно 

• Дорого 

• Забирає багато часу 

• Внутрішнє законодавство щодо 

врегулювання внутрішньої торгівлі має на 

меті захистити внутрішніх виробників 

• Постійно підіймається питання щодо 

перекладу великого обсягу інформації. 

16 



КОНТАКТНА ІНФОРМАЦІЯ 

• ПРОЕКТ ТОРГОВЕЛЬНОЇ ПОЛІТИКИ УКРАЇНИ 

 

• Керівник проекту: Фархат Й. Фархат 

• Заступник керівника проекту: Сергій Нерпій 

 

Email: UkraineTradePolicyProject@gmail.com  
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Запитання? Коментарі? 

ДЯКУЮ 


